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Za miesigc czeka nas prawdziwa rewolucja $mieciowa. Do przesztosci przejdzie m.in. wiele zsypéw, a na osiedlu przybedzie pojemnikéw do segregacji odpadow. Wiecej
na ten temat piszemy wewnatrz tego wydania ,,Widoku ze Skarpy”. Na zdjeciu: przygotowane miejsce pod dodatkowe kontenery.

Extra Liga Zuzlowa w Multimedia Polska mult

Dobra wiadomos¢ dla fanéw zuzla. Ka-
nat nSport wrécit do oferty Multimedia
Polska. To oznacza, ze abonenci Mul-
timediow obejrza w niedziele mecze
Stal Gorzow — Stelmet Falubaz Zielona
Gora oraz Unibax Torun — PGE Marma
Rzeszow.

0d piatku, 17 maja, w ofercie cyfrowej
telewizji Multimedia Polska dostepny jest
nSport w wersji HD . Kanat zostat wigczony
do podstawowego pakietu telewizji cyfro-
wej, W zwigzku z czym mecze zuzlowej Extra
Ligi, transmitowane jedynie w nSport, moga
oglada¢ wszyscy abonenci cyfrowki.

- WSrdd naszych abonentéw jest wielu
fanéw zuzla, dlatego zdecydowalismy o
wigczeniu kanatu do naszej oferty — mowi
Edyta Bukowska Dyrektor Departamentu
Programmingu Multimedia Polska.

Negocjuj cene

Pokaz, ile ptacisz za internet, a zaoferujemy Ci nizszg stawke — tak mozna w skrécie podsumowac
najnowsza oferte Multimedia Polska. Operator umozliwit wtasnie klientom negocjowanie stawek za
internet. To pierwsza taka oferta na rynku.

Mozna powiedzie¢, ze spetnito sig marzenie wszystkich, ktérzy chca decydowac o tym, ile zaptaca za
internet. Multimedia Polska, drugi pod wzgledem liczby abonentéw operator kablowy w kraju, wystar-
towat wiasnie propozycja, ktérej dotad nie zaoferowat zaden duzy konkurent. Spétka wprowadzita mozli-
wos$¢ wynegocjowania ceny nizszej niz u konkurencji. Wystarczy, ze klient udokumentuje, na podstawie
faktury za ubiegty miesiac, wysoko$¢ abonamentu, jaki pfaci u innego dostawcy.

- Uruchomili§my specjalne mechanizmy promocyjne, ktdre pozwalaja klientom negocjowaé nizszy abonament za
internet, niz ptaca u obecnego dostawcy. Co wigcej, prawie zawsze uzyskany rabat bedzie szedt w parze z istotnym
podwyzszeniem klientowi przeptywnosci do 30, 60 a nawet 120 Mb/s —méwi Piotr Styczek, Dyrektor Departamentu
Marketingu i Produktéw Multimedia Polska. lle mozemy wynegocjowac? To zalezy od predkosci posiadanego inter-
netu, wysokosci ptaconego abonamentu oraz dtugosci umowy, jaka klient bedzie chciat zawrze¢ z Multimedia Polska
(12 lub 24 miesigce). Im wyzszy abonament i predko$¢ posiadanego u konkurenciji internetu, tym wiekszego rabatu
mozemy sie spodziewac. Jednym stowem, warto zrobi¢ powtorke z teorii negocjacji przed wybraniem sie do Biura
Obstugi Klienta. Oferta uméw negocjowanych skierowana jest do nowych i obecnych klientéw, ktérzy nie korzystajg
z ustugi internetowej Multimedia Polska.



